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Gulf	Business	Link	– prezentacja	firmy
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Ø Gulf	Business	Link	– czy	się	zajmujemy

Ø Kampanie	- European	Meat,	Bicolored	Apples	from	Europe,	European	Quality	Poultry,	Apples	from										

Europe.	

Ø Pośrednictwo	/	bycie	agentem	dla	firm	zewnętrznych

Ø Szkolenia,	prezentacje,	analizy	rynku



Ogólne	rady	– jak	wejść	na	rynek	ZEA
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Ø Analiza	rynku

Ø Wielostopniowa,	dalekosiężna	strategia	wejścia	na	rynek

Ø Szkolenia,	treningi	dla	przedsiębiorców	mających	być	wizytówką	produktu	w	Zatoce

Ø Właściwy	wybór	targów

Ø Przygotowanie	przed	przyjazdem	na	targi

Ø Misje	indywidualne	(nietargowe)

Ø Budowanie	relacji

Ø Przedstawicielstwo	lokalne

Ø Kampania	reklamowa,	budowanie	świadomości	marki

Ø Wybór	właściwej	formy	działalności

Ø Właściwy	wybór	partnera	lokalnego



ZEA	- kilka	faktów	
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https://www.pinterest.com/pin/564779609499929990/

Populacja:	9,5	mln

Stolica:	Abu	Dhabi

Liczba	Emiratów:	7

Ustrój:	federacja	monarchii	absolutnych

PKB:	354	mld	USD	(414,2 mld USD	w 2018 r.)

PKB	per	capita:	USD	57,744



Gospodarka	ZEA
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- Gospodarka	Zjednoczonych	Emiratów	Arabskich	(lub	ZEA)	jest	drugą	co	do	wielkości	na	Bliskim	
Wschodzie	(po	Arabii	Saudyjskiej),	z	produktem	krajowym	brutto	(PKB)	w	wysokości	354	mld	USD	
(1,3	bln	AED)	w	2020	r.

- Zjednoczone	Emiraty	Arabskie	są	trzecim	najbogatszym	krajem	na	świecie,	za	Luksemburgiem	na	
drugim	miejscu	i	Katarem	na	pierwszym	miejscu,	z	PKB	na	mieszkańca	wynoszącym	57	744	USD.	
Większość	jego	pieniędzy	pochodzi	z	produkcji	towarów	i	świadczenia	usług	związanych	z	ropą	
naftową,	petrochemikaliami,	aluminium	i	cementem.

- Rada	Współpracy	Państw	Zatoki	to	łącznie	ok.	55mln	ludzi	zamieszkałych	w	6	najbogatszych	
państwach	Bliskiego	Wschodu



Gospodarka	ZEA
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Dwa	najważniejsze	filary	gospodarki	ZEA:
- Dochody	z	eksportu	ropy	naftowej
- Praca	emigrantów

Dywersyfikacja	gospodarki	oraz	uniezależnianie	się	od	przychodów	z	ropy	naftowej:
- Rozwój	turystyki,	handlu,	nieruchomości
- Produkcja	własna	(ceramika,	aluminium,	stopniowo	także	żywność)

Centralne	planowanie	– mobilizacja	obywateli	do	podejmowania	pracy	w	kraju	
oraz	tworzenie	miejsc	pracy	w	sektorze	prywatnym



Polska	- ZEA
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Źródło:	oec.world



Polski	eksport	do	ZEA
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https://tradingeconomics.com



Polski	import	z	ZEA
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https://tradingeconomics.com



Prowadzenie	biznesu	w	ZEA
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Ø Cel:	Dubaj,	czy	Zatoka?

Ø Eksport	czy	podmiot	lokalny?

Ø Filia	czy	przedstawicielstwo?



Przedstawicielstwo
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Ø Kiedy	tworzenie	przedstawicielstwa	ma	sens?

Ø Gdzie	się	zarejestrować?

Ø Koszt	przedsięwzięcia



Strefy	specjalne	FREE	ZONES
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Ø Zezwala	na	100%	zagraniczną	własność	firmy	bez	wymogu	posiadania	lokalnego	sponsora	lub	

lokalnego	agenta	serwisowego.

Ø Zwolnienie	z	podatku	od	osób	prawnych	(terminowe	i	odnawialne	na	dalsze	okresy)

Ø Zwolnienie	z	podatków	osobistych	oraz	podatków	importowych	i	eksportowych

Ø 100%	repatriacja	przychodów	i	zysków



Strefy	specjalne	FREE	ZONES
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Ø Długoterminowe	opcje	leasingu	(do	25	lat)	dostępne	na	korzystnych	warunkach	dla	inwestorów

Ø Procesy	rekrutacji	i	siły	roboczej	są	uproszczone,	szybsze	i	tańsze

Ø Łatwa	dostępność	legalnych,	mieszkaniowych,	imigracyjnych,	siły	roboczej	i	innych	udogodnień

Ø Inkorporacja	przebiega	szybciej	niż	poza	strefami	wolnocłowymi

Ø 100%	darmowy	transfer	środków
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Bogaty	kraj	– sprzedamy	za	każdą	cenę
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- media,	marketing	a	rzeczywistość

- Rynek	spożywczy	ZEA:	kto	decyduje	o	zakupach,	rynek	ceny	a	jakość

- Podejście	holistyczne	(krajowe,	sektorowe)



Dont’s
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- Niepalenie	mostów	budowanych	latami

- Poszanowanie	lokalnej	kultury.	Edukacja	przed	przyjazdem

- Punktualność

- Piątek	– pamiętaj,	aby	dzień	święty	święcić

- Przygotowanie	do	rozmów.	Znajomość	własnego	produktu,	oferta,	cena,	wizytówki,	pomysł/strategia	

zainteresowania	własnym	produktem

- Wygląd

- Nie	zakładaj,	że	Twój	produkt	będzie	atrakcyjny,	ponieważ	dobrze	sobie	radzi	na	innych	rynkach

- Nie	zawyżać	cen	produktów



Rynek	żywności	ZEA
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- Ponad	80%	żywności	pochodzi	z	importu
- Banki	żywności
- Regularność	dostaw	i	relacje



Dubai Municipality
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Rejestracja	produktów
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Rejestracja	nowego	produktu	spożywczego	odbywa	się	
tylko	za	pośrednictwem	Dubai Municipality.

Wymagane	dokumenty:

1.	Licencja	handlowa	firmy
2.	Adres	e-mail	firmy
3.	Telefon	firmy,	faks	i	P.O.	Box
4.	Dane	dotyczące	lokalizacji	firmy	w	Dubaju
5.	Nazwisko	przedstawiciela	Spółki	i	numer	telefonu	
komórkowego



Rejestracja	produktów	– c.d.

20

Produkt	spożywczy	w	Zjednoczonych	Emiratach	Arabskich	należy	
zarejestrować,	składając	wniosek	na	stronie	internetowej	Urzędu	Miasta	
Dubaju,	która	posiada	elektroniczny	system	rejestracji	produktów	
spożywczych.

Krok	1:	Wejdź	na	stronę	internetową	gminy	Dubaj:	www.dm.gov.ae i	
zaloguj	się	za	pomocą	identyfikatora	użytkownika	i	hasła
Krok	2:	Kliknij	Usługi	reeksportu	importu	żywności
Krok	3:	Wyszukaj	produkt	spożywczy	przed	złożeniem	wniosku	o	
rejestrację
Krok	4:	Wprowadź	kod	kreskowy	i	kliknij	Szukaj.	Jeśli	produkt	nie	został	
jeszcze	zarejestrowany,	złóż	wniosek	o	rejestrację	produktu	spożywczego	
i	ocenę	etykiety	żywności
Krok	5:	Złóż	wniosek	o	nową	prośbę
Krok	6:	Wybierz	rodzaj	wniosku,	o	który	chcesz	się	ubiegać
Krok 7:	Wypełnij wymagane pola



Kila	przykładowych	grup	produktów
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Rynek	żywności	ZEA	- mięso
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- drób
- wołowina
- Wieprzowina	(1200	nowoczesnych	sklepów,		a	czego	np.	tylko	

170	posiada	licencje	na	wieprzowinę)
- Certyfikat	Halal
- - Esma a	Dubai Municipality



Rynek	żywności	ZEA	– produkty	mleczne
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- Produkty	mleczarskie:	całkowity	import	do	Dubaju	to	około	500-
600	ton	rocznie.	Nowa	Zelandia	czołowym	eksporterem	dairy do	
Dubaju,	następnie	USA,	Niemcy,	Holandia	i	Arabia	Saudyjska.

- Jeśli	pominąć	mleko	z	portfolio,	to	niemal	100%	produktów	
mlecznych	jest	importowana.	Mleko	jest	produkowane	lokalnie	
(np.	Al.	Ain Dairy farm,	Al.	Safa).	A	więc	sery	i	inne	produkty	
mleczne	są	sprowadzane.	Patrząc	na	cały	segment	mleczny,	
około	70%	jest	importowane.



Rynek	żywności	ZEA	– produkty	organiczne
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Rynek	produktów	organicznych	jest	wciąż	„jednocyfrowy”,	
raczkujący,	poniżej	5%	całkowitego	importu.	
Sprowadza	się	dużo	mrożonej	i	suszonej	żywności,	rośnie	lokalna	
żywność	organiczna	uprawiana	na	farmach.	
Importowane	produkty	organiczne	to	głównie	jaja,	dżemy,	miody,	
pasta,	(Włochy,	Belgia,	Niemcy).	Na	przykład	Carrefour	ma	ponad	2	
tys.	produktów	organicznych.	A	sieć	produktów	organicznych	
(Organic Foods	&	Cafe),	ma	ponad	5	tys.	produktów	organicznych.	



Rynek	żywności	ZEA	– soki	„cold press”
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- Proces rejestracji podobny,	jak w	przypadku innych produktów
(rejestracja,	labelling,	data	produkcji I	ważności,	etc

- Cukier I	podatek “cukrowy”	– federal	tax	authority	zatwierdza,	
(50%	podatek od	ceny sprzedaży.	

- Lokalny rynek produkcji – niewielki,	kilka firm	produkuje lokalnie
cold	press	juices,	jak Fit	Fresh,	Barakat,	Del	Monte	(3-dniowe	
days	juices).
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