Spor o wode.

Czy to w ogole mozliwe? Eivteodm

Negocjuj WIN-WIN i przeciwdziataj
konfliktom o wode.

Od tego warto zaczac:
e Sposréd ucznidow i uczennic zbierz dwie kilkuosobowe grupy (arbitralnie,
losowo, zgodnie z ich prawdziwymi preferencjami). Bedg odgrywac role
przedstawicieli wsi - negocjatorow.

e Reszta 0sob zostanie publicznoscig / mieszkanncami wsi.
e Postepuj wg ponizszego scenariusza.

Tak przedstawia sie sytuacja:

Dwie wsie w Polsce majg ograniczony dostep do czystej wody. Panuje
dtugotrwata susza.
e Mieszkancy wsi X posiadajg zapas wody w zbiorniku retencyjnym,
ktéry zabezpiecza ich biezace potrzeby.

e Mieszkancy wsi Y nie majg zbiornika retencyjnego, by zabezpieczy¢
swoje potrzeby.

e Mieszkancy wsi Y proszg o pomoc mieszkancéw wsi X. Mieszkancy
wsi X odmawiaja, poniewaz bojg sie, ze sami nie bedg miec
wystarczajaco duzo wody.

Gdy to konieczne, przyjmij role / wyznacz
mediatora:

e Czuwaj nad prawidtowym przebiegiem procesu.
e Utatwiaj stronom wzajemne zrozumienie sie.
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Negocjuj WIN-WIN i przeciwdziataj
konfliktom o wode.

¢ Aktywne stuchanie:
Uczniowie z grup reprezentujacych wsie uwaznie sie

nawzajem stuchaja. WAZNE!
e Negocjacje w stylu WIN-

* Zadawanie pytan: WIN powinny odbywaé
Uczniowie zadaja sobie pytania, by zrozumiec potrzeby i sie w atmosferze
oczekiwania. wzajemnego szacunku.

. Empatia: UCZI’]IO.WIe powinni t?yc
Uczniowie powinni starac sie zrozumie¢ punkt widzenia gOtOW'_ e k(’)mpromlsu,
drugiej strony. aby oslagnac

porozumienie.

e Burza mézgoéw: Wazne jest, aby obie
Uczniowie wspdlnie szukajg rozwigzan, korzystnych strony byty zadowolone
dla obu stron. z wyniku negocjaciji.

o Kompromis:
Uczniowie moga by¢ zmuszeni do pdjscia na kompromis,
aby osiggnac porozumienie.

Dobrze przygotowany mediator ma:

e Baze z rozwigzaniami, pytaniami, technikami itp., co pozwoli mu przekierowac
strony ze sciezki konfliktu z powrotem na Sciezke porozumienia.

e Szukaj informacji na www.gov.pl/web/wody-polskie i www.wody.gov.pl oraz
www.stopsuszy.pl i www.stoppowodzi.pl
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Negocjuj WIN-WIN i przeciwdziataj
konfliktom o wode.

e Otwarcie
Strony spotykaja sie, by oméwic problem.

¢ Prezentacja stanowisk TE WSKAZOWKI
Strony prezentuja swoje argumenty. MOGA POMOC:

e Zadawanie pytan
Strony zadajg sobie pytania i odpowiadajg na nie
w kolejnosci.

e Uczniowie mogg przygotowac
sie do negocjacji, spisujac
swoje argumenty i pytania.

e Burza mozgow: Podczas negocjacji uczniowie

Uczniowie wspdlnie szukajg rozwigzan, korzystnych moga korzystaé¢ z pomocy

dla obu stron. mediatora.

Po zakonczeniu negocjacji

uczniowie powinni

podziekowad sobie nawzajem
za udziat w negocjacjach.

¢ Kompromis
Uczniowie dostang zadanie, aby p6js¢ na kompromis
i doprowadzi¢ do porozumienia.

e Zakonczenie:
Uczniowie podpisuja umowe, w ktérej okreslaja
warunki podziatu wody

Mediator:

e Pomoze ocenié stronom opcje réznych rozwigzan, ale ich nie narzuci.

e Przygotuje liste rozwigzan oraz sposobéw, np. dostarczania,
retencjonowania, oszczedzania i zarzadzania zasobami wody, ktére
wykorzysta w mediacji.

e Zrobi wtasne rozeznanie w sytuacji obu stron. Okresli ich mocne i stabe
strony, potencjalne punkty zapalne, itp.
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Negocjuj WIN-WIN i przeciwdziataj
konfliktom o wode.

e Jak czuje sie kazda ze stron opisanej sytuacji?
e Czy woda stanie sie w przysztosci przyczyna WAZNE!
konfliktu? e Negocjacje powinny sktada¢

e Jak mozna rozwigzywac konflikty o wode? sie z min. 2 tur.

e Po kazdej turze zespoty
powinny sie konsultowac¢ w
swojej grupie.

e Jakie s Twoje obawy dotyczace przysztosci
wody?

e Co mozecie zrobi¢, aby przeciwdziataé Na te zajecia mozesz
marnowaniu zasoboéw wody w swoim lokalnym przeznaczy¢ kilka godzin
otoczeniu? lekcyjnych. Powinny by¢ tez

e Jakie sg wyzwania w promowaniu oszczedzania poprzedzone przygotowaniami,
wody w réznych spotecznosciach? min. 7 dni przed rozpoczeciem

negocjacji.

e Co moze sie sta¢ jezeli strony nie osiggng
porozumienia?

DAJ INFORMACIJE ZWROTNA:

Zwrdc¢ uwage na prace kazdego ucznia i daj mu informacje zwrotna,
o jego postepach i przestrzeniach do poprawy w zakresie negocjacji,
wg ponizszych kryteridw:

¢ Umiejetnosc¢ aktywnego stuchania

¢ Umiejetnos¢ zadawania pytan

e Umiejetnos$¢ wyrazania swoich potrzeb i oczekiwan

e Umiejetnos¢ empatii

e Umiejetnos¢ szukania kompromisow

e Umiejetnos¢ pracy zespotowej
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